
 
 

 
 

โครงการประกวดการนําเสนอแผนการตลาด “สตาร์ท-อัพ ฟาร์มา”  

(Start-Up Pharma)  

 

ท่ีมาและความสําคัญ  
 

เภสัชกรรมสมาคมแห่งประเทศไทยในพระบรมราชูปถมัภ ์เภสัชกรรมการตลาด(ประเทศไทย)และศูนยป์ระสานงานการศึกษาเภสัชศาสตร์แห่งประเทศไทย 

มีเจตนารมณ์ร่วมกนัในการพฒันาศกัยภาพวิชาชีพเภสัชกรรมอยา่งเป็นระบบและสร้างสรรคกิ์จกรรมการพฒันาวิชาชีพ ในการน้ีไดเ้ล็งเห็นความสาํคญัของสมรรถนะเภสัชกร  

ดา้นการนาํเสนอผลิตภณัฑย์าและสุขภาพเชิงสร้างสรรคใ์ห้แก่ผูบ้ริโภคในตลาดท่ีสามารถสนบัสนุนให้ระบบยามีความเขม้แขง็ในการดูแลสุขภาพของประชาชนโดยมุ่งเนน้ 

การพฒันาตั้งแต่การวางรากฐานระดบันกัศึกษาเพื่อท่ีจะเติบโตเป็นเภสัชกรท่ีมีความสามารถต่อไป จึงมีดาํริร่วมกนัจดัให้มีกิจกรรมการแสดงความสามารถของนกัศึกษา เภสัชศาสตร์ 

การใชท้กัษะการส่ือสารทางวิชาชีพ การวิเคราะห์บริบทสภาพแวดลอ้มและการสร้างสรรครู์ปแบบการนาํเสนอผลงานดา้นเภสัชกรรมการตลาดให้เป็นท่ียอมรับ 

ของผูท้รงคุณวฒิุและผูท่ี้มีส่วนเก่ียวขอ้งสาํคญั 

 

วัตถุประสงค์ 

1. เวทีในการนาํเสนอความคิดสร้างสรรคท์างดา้นนวตักรรมและแผนการตลาดของนกัศึกษาเภสัชศาสตร์ทัว่ประเทศ 

2. เพื่อแลกเปล่ียนความรู้และทกัษะดา้นการตลาด พร้อมต่อยอดผลิตภณัฑส์าํหรับการทาํธุรกิจจริง 

3. เสริมสร้างพนัธมิตรและพฒันาเครือข่าย ระหว่างคณะเภสัชศาสตร์สมาคมและอุตสาหกรรมยา 

 

กลุ่มเป้าหมาย: นิสิตนกัศึกษาหลกัสูตรเภสัชศาสตรบณัฑิต จากทุกมหาวิทยาลยัทุกชั้นปี (ทีมละ 2-5 คน สามารถคละชั้นปี และมหาวิทยาลยัได)้ 

หมายเหตุ: คณะอ่ืนๆและบุคคลภายนอกสามารถเป็นผูใ้ห้การสนบัสนุนหรือให้คาํปรึกษาต่อทีมผูเ้ขา้ร่วมแข่งขนัได ้ 

 

ระยะเวลาดําเนินโครงการ:   24 กนัยายน 2564 - 15 มกราคม 2565  

 

ผลิตภัณฑ์สําหรับส่งเข้าประกวด: ผลิตภณัฑด์า้นสุขภาพ (Healthcare products) 

เช่น นวตักรรมทางดา้นสุขภาพ (Health Innovation), ผลิตภณัฑอ์าหารเสริม (Dietary Supplement Product), เวชสาํอาง (Cosmetics), 

สมุนไพร (Herbal Products), เทคโนโลยีเพื่อสุขภาพ (Health Technology), ช่องทางบริการทางดา้นสุขภาพ (Health Services), 

สารอาหาร (Nutrition), เคร่ืองมือทางการแพทย ์(Medical devices) หรือทางออกเพื่อสุขภาพอ่ืน ๆ (Healthcare solution) เป็นตน้ ยกเวน้ 

ยา (Medicine) 

รูปแบบการแข่งขัน 

1. รอบท่ี 1: Online Audition  

รูปแบบการนาํเสนอ:  

1) คลิปวิดีโอความยาว 5 นาที ประกอบไปดว้ย (50%) 

- Introduction  

- Marketing Plan 

- Product Strengths & Benefits (จดุเด่น/ประโยชน์) 

- Further Development/Product Development Strategy (แนวทางการต่อยอดในอนาคต) 

- Product/Service information: รายละเอียด 

2) Executive Summary (marketing plan) ความยาวไม่เกิน 1 หนา้กระดาษ ประกอบไปดว้ย (20%) 

- Problem & Opportunity ปัญหา/โอกาส – ช้ีให้เห็นถึงปัญหา/โอกาสท่ีเกิดขึ้นให้ชดัเจน และบอกว่าธุรกิจของเราจะส่งมอบคุณคา่ (Value Proposition) 

ใดบา้งให้กบัลูกคา้ 



 
 

 
 

- Solutions (วิธีแกไ้ขปัญหา) – คุณกาํลงัแกไ้ขปัญหาน้ีอยา่งไร หรือควา้โอกาสน้ีมาอยา่งไร 

- Business Model โมเดลธุรกิจ – ใครคือลูกคา้? มีวธีิดาํเนินการอยา่งไร? 

- Product Strengths & Benefits (จดุเด่น/ประโยชน์) – อะไรท่ีทาํให้ Product/Service ของคุณดูพิเศษ 

- Marketing & Sale Strategies กลยทุธ์การตลาดและการขาย – กลยทุธ์การเขา้สู่ตลาดของคุณเป็นอยา่งไร 

- What makes you better than your competitors? What are your predominant strengths compared to competitors? /Competitive advantage– 

คุณกาํลงัแข่งขนักบัใคร ? อะไรท่ีคุณทาํไดแ้ต่พวกเขาทาํไม่ได ้ 

 

3) Product/Service information: ขอ้มูลทัว่ไปของผลิตภณัฑ ์ไม่เกิน 1 หนา้ (30%) 

- Creativity มคีวามคดิสร้างสรรค ์มีความแปลกใหม่ น่าดึงดูดใจ  

- Feasibility (พื้นฐานของความเป็นไปได)้ 

- Social Benefits ผลิตภณัฑเ์ป็นประโยชน์กบัสังคม 

 

2. รอบท่ี 2: Live Streaming (Close Section) - ผู้เข้ารอบ 10 ทีม x Mentor 5 คน  

- รอบเชา้ กิจกรรมการนาํเสนอแผนการตลาดท่ีตอบสนองต่อ Pain points และ Unmet needs /การตดัสิน: โดยทาํการสุ่มเพื่อจบัคู่ในการแข่งขนั 

โดยกรรมการทาํการคดัเลือก 1 ทีมจาก 1คู่การแข่งขนั  

- รอบบ่าย กิจกรรมประกาศผูผ้่านเขา้รอบ 5 ทีม 

* มีการเขา้ไป observe ตอน coaching โดยทีมงานจะนดัเวลากบัแต่ละทีมไว ้ขอ observe 20 นาที/ทีม เฉพาะเน้ือหาท่ีทางทีมให้เผยแพร่ได ้

 

3. รอบท่ี 3: Live Streaming (Open Section) - ผู้เข้ารอบ 5 ทีม 

- เป็นการพฒันาแผนการตลาดให้ต่อยอดได ้โดยคาํนึงถึงการต่อยอดและสามารถใชไ้ดใ้นชีวิตจริง 

- นาํเสนอรูปแบบ Pitching presentation 7 mins จากนั้น ถามตอบกบัคณะกรรมการ 5 mins 

 

 

รางวัล  ทีมชนะเลิศ   ไดรั้บเงินรางวลั จาํนวน 30,000 บาท พร้อมเกียรติบตัร 

ทีมรองชนะเลิศอนัดบั 1  ไดรั้บเงินรางวลั จาํนวน 20,000 บาท พร้อมเกียรติบตัร 

ทีมรองชนะเลิศอนัดบั 2 ไดรั้บเงินรางวลั จาํนวน 5,000 บาท พร้อมเกียรติบตัร 

รางวลัชมเชย 4,5  ไดรั้บเงินรางวลั จาํนวน 2,500 บาท พร้อมเกียรติบตัร 

เกียรติบตัร 6-10 เขา้รอบ 10 ทีมสุดทา้ย  

*รางวลั popular vote   สาํหรับทีมท่ีไดรั้บคะแนน vote จากผูเ้ขา้ชมท่ีมากท่ีสุด ไดรั้บเงินรางวลั จาํนวน 10,000 บาท พร้อมเกียรติบตัร 

*รางวลั lucky draw สําหรับผูช้มทางบา้น (5 รางวลั) 

 

 

 

คณะกรรมการ (จาํนวน 5 ท่าน)  

- สมาคมเภสัชกรรมการตลาด (Marketing Pharmacy Association Thailand; MPAT) - 2 ท่าน 

- ตวัแทนจากสมาคมผูว้ิจยัและผลิตเภสัชภณัฑ ์PReMA-1ท่าน 

- เภสัชกรรมสมาคม-1 ท่าน 

- นกัการตลาด (Start-Up Specialist) ท่ีอยูภ่ายนอกวงการเภสัชกรรม-1 ท่าน 

 

 



 
 

 
 

ผู้สนับสนุน (Sponsors) 

- เภสัชกรรมสมาคมแห่งประเทศไทยในพระบรมราชูปถมัภ ์

- ศูนยป์ระสานงานการศึกษาเภสัชศาสตร์แห่งประเทศไทย (ศ.ศ.ภ.ท.) 

- สมาคมเภสัชกรรมการตลาด (ประเทศไทย) (The Marketing Pharmacy Association of Thailand; MPAT) 

- สมาคมการตลาดแห่งประเทศไทย (Marketing Association of Thailand; MAT) 

- สมาคมผูว้ิจยัและผลิตเภสัชภณัฑ ์(Pharmaceutical Research and Manufacturers Association; PReMA)  

- สมาคมเภสัชกรอุตสาหการ (ประเทศไทย) (Thai Industrial Pharmacist Association; TIPA) 

- สหพนัธ์นิสิตนกัศึกษาเภสัชศาสตร์แห่งประเทศไทย (Pharmacy Student Association of Thailand; PSAT)  

- Thai Young Pharmacist Grow (Thai YPGrow) 

 

วันและระยะเวลาในการแข่งขัน 

ระยะเวลาการสมคัรเขา้ร่วมโครงการ :  24 กนัยายน -20 ตุลาคม 2564 

ประกาศผลการตดัสินรอบแรก : 30 ตุลาคม 2564  9.00-12.00น. คณะกรรมการประกาศผล10ทีม ท่ีเขา้รอบ พร้อมประกาศรายช่ือ mentor กบั ทีม(mentor 1 คน ดูแล 2 ทีม) 

การแข่งขนัรอบท่ีสอง : 4 ธนัวาคม 2564 

9.00-12.00 น.   :  นาํเสนอผลงานทั้ง 10 ทีม 

13.30-15.00 น. :  ประกาศผลทีมเขา้รอบสุดทา้ย 5 ทีม  

การแข่งขนัรอบชิงชนะเลิศ : 15 มกราคม 2565  ทีมท่ีเขา้รอบทั้ง5ทีม นาํเสนอผลงานแผนการตลาดต่อหนา้ผูป้ระชุมและกรรมการผูต้ดัสินเพื่อพิจารณาผลงาน คณะกรรมการตดัสินและประกาศรางวลั 

 

รายละเอียดการแข่งขัน 

 

1.Round 1 (Product Presentation)  

Video clip (50%) 

Product 30% 

- Ideation: Inspiration & Possibility- pain point (15%) 

- มีความคดิสร้างสรรค ์มีความแปลกใหม่ น่าดึงดูดใจ  

- บนพื้นฐานของความเป็นไปได ้

- ผลิตภณัฑเ์ป็นประโยชน์กบัสังคม 

- Product Presentation (15%)  

- มีความมัน่ใจในการนาํเสนอและความรู้เก่ียวกบั Product/Service  

- การนาํเสนอท่ีกระชบั เขา้ใจง่าย ตรงประเด็น ครอบคลุม 

Marketing 20% 

- Overview Marketing Plan (15%)  

- มีแนวคิดสามารถทาํไดจ้ริง 

- มีความถูกตอ้งเหมาะสมของหลกัการวางแผนทางการตลาด 

- มีความคดิสร้างสรรค ์มีความแปลกใหม ่น่าดึงดูดใจ บนพื้นฐานของความเป็นไปได ้

 

- Time Bound (5%) 

- นาํเสนอภายในเวลา 5 นาที 



 
 

 
 

Executive summary (50%) 

Product information 30% 

- เน้ือหาของขอ้มูล 

-   มีความครบถว้น ท่ีจาํเป็นต่อการทาํไปทาํ marketing  

-   บนพื้นฐานของความเป็นไปได ้

- แนวคดิผลิตภณัฑ ์

-   ท่ีมา มีความคิดสร้างสรรค ์มีความแปลกใหม่ น่าดึงดูดใจ  

-   ผลิตภณัฑเ์ป็นประโยชน์กบัสังคม 

-   objective core value 

 

Marketing Plan summary 20% 

- กลยทุธ์การตลาดและการขายมีความน่าสนใจ 

- ขอ้มูลครบถว้นและมีความถูกตอ้ง 

- โมเดลธุรกิจมีความเหมาะสม 

- แผนงานสามารถทาํไดจ้ริง 

 

2. Round 2 (Marketing Plan)  

- Business overview and analysis (20%) 

- Marketing Research / insights and rational (10%)  

- Marketing Strategy (30%) 

- Presentation Skill (20%) 

- Q & A (15%) 

- Time Bound (5%) 

 

3.Round 3 (Marketing Plan & Development): Public round  

- Developed Marketing Strategy (50%) 

- Overall Progression (20%): Product, Team, Marketing Plan 

- Possibility (financial projection, forecast) (20%) 

- Future-Exit Plan (10%) 

- Pitching presentation (30%) 

- การโนม้นา้วใจ (10%) 

- มีความเป็นไปได ้สามารถทาํไดจ้ริง (10%) 

- นาํเสนอไดอ้ยา่งชดัเจน เขา้ใจง่าย (10%) 

       -     Time Bound (5%) 

       - นาํเสนอภายในเวลา (7 mins) 

- Q & A (15%): judge committee (5 mins)  



 
 

 
 

Round 1 

Video : Product 

 

Overall score Remark  

Ideation: Inspiration & Possibility- pain point (15 pt) 

มีความคดิสร้างสรรค ์มีความแปลกใหม่  /5  

ผลิตภณัฑเ์ป็นประโยชน์กบัสังคม /5  

มีพื้นฐานของความเป็นไปได ้ /5  

Product Presentation (15 pt)  

มีความมัน่ใจในการนาํเสนอ /5  

มีความรู้เก่ียวกบั Product/Service /5  

การนาํเสนอท่ีกระชบั เขา้ใจง่าย  /5  

Video : Marketing  Overall score Remark  

Overview Marketing Plan (10 pt)  

มีแนวคิดสามารถทาํไดจ้ริง /5  

มีความถูกตอ้งเหมาะสมของหลกัการวาง 

แผนทางการตลาด 

/5  

มีความคดิสร้างสรรค ์ /5  

Time Bound (5 pt) 

นาํเสนอภายในเวลา 5 นาที /5  

Product information  Overall score Remark  

          อหาของข้อมูล (15 pt) 

มีความครบถว้น ท่ีจาํเป็นต่อการทาํไปทาํ marketing  /10  



 
 

 
 

บนพื้นฐานของความเป็นไปได ้ /5  

แนวคิดผลิตภัณฑ์ (15 pt) 

มีความคดิสร้างสรรค ์มีความแปลกใหม่ น่าดึงดูดใจ  /10  

ผลิตภณัฑเ์ป็นประโยชน์กบัสังคม /5  

              Marketing Summary (20 pt) Overall score Remark  

กลยทุธ์การตลาดและการขาย มีความน่าสนใจ /5  

ขอ้มูลครบถว้นและมีความถูกตอ้ง /5  

โมเดลธุรกิจมีความเหมาะสม /5  

แผนงานสามารถทาํไดจ้ริง /5  

Total /100  

 

  



 
 

 
 

Round 2** 

(Marketing Plan & Development) 

Public round  

Overall score Remark  

Business Overview and Analysis (15 pt) 

วิเคราะห์ภาพรวมธุรกิจไดอ้ยา่งเหมาะสม /5  

ความเป็นไปไดข้องธุรกิจ /5  

ตอบโจทยค์วามตอ้งการของตลาด /5  

Marketing Research / Insights and Rational (15 pt) 

ขอ้มูลมคีวามครบถว้น /5  

ขอ้มูลท่ีไดม้ามคีวามสมเหตุสมผล และเป็นจริง /5  

ขอ้มูลมคีวามทนัสมยั /5  

Marketing Strategy (30 pt) 

หลกัการถูกตอ้ง /10  

แนวคดิสามารถนาํไปต่อยอด ใชไ้ดจ้ริง /10  

เลือกใช้เคร่ืองมือไดอ้ยา่งเหมาะสม /10  

Presentation Skill (20 pt) 

เทคนิคการนาํเสนอน่าสนใจ ดึงดูดผูฟั้ง  /10  

ผูน้าํเสนอมีความมัน่ใจ /5  

สไลดม์ีการจดัวางท่ีเหมาะสม เขา้ใจง่าย /5  

Q & A (15 pt) 

Q&A by judge committee (5 mins) /15  

Time Bound (5 pt) 



 
 

 
 

นาํเสนอภายในเวลา 15 นาที /5  

Total /100  

 

Round 3 

(Marketing Plan & Development) 

Public round  

 

Overall score Remark  

Developed Marketing Strategy (50 pt) 

Overall Progression 

 Product, Team, Marketing Plan 

/20  

Possibility 

 financial projection, forecast 

/20  

Future Plan  /10  

Pitching (30 pt) 

ความโนม้นา้วใจ /10  

มีความเป็นไปได ้สามารถทาํไดจ้ริง /10  

นาํเสนอไดอ้ยา่งชดัเจน เขา้ใจง่าย /10  

Time Bound (5 pt) 

นาํเสนอภายในเวลา 7 นาที /5  

Q & A (15 pt) 

Q&A by judge committee (5 mins) /15  

Total /100  

 

 

 



 
 

 
 

 

 

  



 
 

 
 

GANTT CHART 

 
Sep 

Oct 

(Final) 

Nov 

(Final) 
Dec 

week 
4 5 1 2 3 4 5 1 2 3 4 5 1 2 3 4 5 

Preparation 
Wk 1-5                

1st Promotion & Registration 

ศ 

24/9 

 ศ 1/ 

10 

              

Promotion for 2nd round (The Face Mentor) 

   ส 

9/10 

ส 

16/1

0 

 
           

Countdown 

(Day 7, 5, 3, 2, 1 วันสุดท้าย) 

     17-

23 

/10 

           

1st Round (ประกาศผู้เข้าแข่ง 10 

ทีมพร้อมเมนเทอร์ + บอกโจทย์รอบ2) 

       ส 

6/1

1 

         

Coaching 
         14-27/11       

Promotion for 2nd round (video) 
         ศ 

19/1

1 

       

Promotion for 2nd round (poster) 
          ศ 

26/11 

      

2nd Round (live stream) 
           อา 

28/11 
     

Poster ผู้เข้ารอบ 3 (5ทีม) 

            ศ 

3/1

2 

    

Promotion for 3rd round  

              ศ 

10/1

2 

   



 
 

 
 

Final Round  

(live stream) 

             ส 

11/1

2 

   

Winner Announce (FB: MPAT) 

              จ 

13/1

2 

  

Coaching recap video 
                 

 


